Neue Wege gehen...

Innovative Losungen prasentieren...
Immer ganz nah an den Themen unserer anspruchsvollen Kunden
... das ist aoloa-Engineering!

Als Anbieter von spezialisierten Ingenieursdienstleistungen unterstiitzen wir unsere namhaften
Kunden aus unterschiedlichen Branchen mit unseren qualifizierten Mitarbeitern bei der
erfolgreichen Umsetzung ihrer Projekte.

Bei uns erwarten Sie ein hochmotiviertes junges Team, ein moderner Arbeitsplatz, eine
leistungsorientierte Verglitung sowie die Moéglichkeit sich individuell Gberdurchschnittlich stark
weiter zu entwickeln.

Haben Sie Lust auf eine neue Herausforderung und mochten beruflich so richtig
durchstarten?

Das bieten wir:

Als Teil eines dynamischen Teams arbeiten Sie an abwechslungsreichen und herausfordernden
Projekten. Als Arbeitgeber bietet lhnen aoloa-Engineering neben attraktiven Konditionen den
notigen Freiraum zur Gestaltung lhrer personlichen Erfolgsgeschichte.

Durch individuelle Férderungen investieren wir viel in unsere Stammkrafte und unterstiitzen Sie
aktiv beim Erreichen lhrer Karriereziele!




.

lhre Tatigkeit:

* Intensive Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung sowie den Fachbereichsleitern

= Pflege und Ausbau bestehender Kundenkontakte in enger Zusammenarbeit mit dem Vertriebsleiter und
Fachabteilungsleitern

= Aufbau neuer Kundenbeziehungen

= Bedarfs- und Potentialermittlung bei Neu- und Bestandskunden sowie Durchfiihrung von Marktrecherchen

=  Terminvereinbarung und -vorbereitung flr unser Vertriebsteam

= Angebotserstellung und -verfolgung

= Datenaktualisierung und -analysen in unserem CRM-System

= Korrespondenz und Pflege der Kundendaten

= Funktion als Ansprechpartner (m/w) von Kunden, Mitarbeitern und Bewerbern

lhr Profil:

= Nach einer erfolgreich abgeschlossenen kaufmannischen oder technischen Ausbildung konnten Sie bereits
erste Erfahrungen im Vertriebsinnendienst und/oder in der Kundenakquisition sammeln

= Idealerweise bringen Sie erste Erfahrungen im Dienstleistungsbereich sammeln

= Sie verfligen Uber Kommunikationsgeschick, Erfahrung im und SpaB am telefonischen Kundenkontakt sowie
ausgepragtes organisatorisches Talent.

=  Mit einer gesunden Portion Ehrgeiz, |hrer sorgféltigen Arbeitsweise und der Freude am gemeinsamen Erfolg
erfilllen Sie alle Voraussetzungen fiir den Einstieg in unser junges, engagiertes Team

= Sie zeichnen sich durch eine schnelle Auffassungsgabe, Flei und Engagement aus

= Sje haben ein gepflegtes AuBeres sowie Top Umgangsformen

= Sie kdnnen sich in Wort und Schrift professionell und kompetent ausdriicken

Konnten wir lhr Interesse wecken?

Dann senden Sie uns schnellstmdglich Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen unter
= Angabe der Job-ID
= Angabe lhres frihestmdglichen Einsatzzeitpunkts
= Angabe |hrer Gehaltsvorstellung

sowie lhren Lebenslauf als WORD-oder pdf-Datei zu.

Wir freuen uns darauf Sie kennenzulernen!

Job-ID: lhr Ansprechpartner:
723831

Herr Okan Altay
Einsatzort: Vertriebsingenieur
Gerlingen/Magstadt +49 711/460574-32

recruiting@aoloa.de

aoloa-Engineering GmbH | Abteilung Sales | recruiting@aoloa.de | Dieselstr. 28, 70839 Gerlingen
www.aoloa.de
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